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Jakub Lipinski

Jakub Lipinski przez wiele lat
pracowat jako architekt rozwigzan
mobilnych z najwiekszymi produ-
centami sprzetu telekomunikacyjne-
go. Wspottworzyt takze polska edy-
cje MobileMonday - globalnej spo-
tecznosci oséb zwigzanych z prze-
mystem mobilnym. Jesienia 2008
roku odszedt z korporacji i zatozyt
wilasna firme. Celem jej dziatalnosci
miato by¢ projektowanie, tworzenie
i sprzedaz produktéw dla przedsie-
biorstw, ktére wykorzystuja aplikacje
umozliwiajace $wiadczenie ustug za
pomoca urzadzen mobilnych.

Rzeczywistos¢ szybko pokaza-
fa, ze aby jego start-up mogt sie szyb-
ko rozwija¢ i konkurowac na $wiato-
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wym rynku, potrzebny jest zdecydo-
wanie wiekszy kapitat oraz kontakty
biznesowe. Sama wiedza i doswiad-
czenie okazaty sie niewystarczajace.
Znajomi przekonaligo, ze najlepszym
rozwigzaniem bedzie wspotpraca
z Aniofami Biznesu. Gtéwnym argu-
mentem za poszukiwaniem kapita-
tu z tego wtasnie Zrodta, byta Swiado-
mos¢, ze nie tylko gotéwka, ale réw-
niez tzw. ,smart money” - kontakty,
doswiadczenie, wiedza i znajomos¢
rynku, ktérg moze wnie$¢ w przedsie-
wziecie Aniot Biznesu moga zapew-
ni¢ rozwaj i sukces projektu.

Jakub Lipinski rozpoczat rozmo-
wy o wspotpracy z siecig Lewiatan Bu-
siness Angels w lutym 2009 roku.
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Projekt o nazwie Polidea opie-
ra sie na elastycznym podejsciu do
projektowania i wdrazania oprogra-
mowania na telefony komérkowe
dostosowanego do potrzeb klien-
tow oraz sprzedazy innowacyjnych
aplikacji mobilnych do wszystkich
modeli telefonow.

Inicjatywa ta ma duze perspek-
tywy rozwoju na ogdlnoswiatowym
rynku, ktéry rozwija sie rowne dy-
namicznie, jak rynek internetowy.
Z kazdym rokiem tendencja przeno-
szenia ustug firm na telefony komor-
kowe jest bowiem coraz silniejsza.
Yankee Group szacuje swiatowy rynek
tych aplikacji na 4,2 miliarda dolaréw
w 2013 roku (zrodto: www.pablink.pl).

[harzeniom

Przewiduje sie, ze w 2012 roku zasieg
3G w Europie Zachodniej przekro-
czy 60%.

Polidee wyrdzniajg unikalne
przewagi konkurencyjne:

+ umiejetnos¢ tworzenia aplikacji
dziatajacych na wszystkich mode-
lach telefonéw (inni producenci
aplikacji specjalizujg sie tylko
w jednym, dwéch typach telefonéw)

- elastyczno$¢ w dopasowywaniu
produktu do potrzeb klienta, co
umozliwia wspétprace nie tylko
z korporacjami, ale réwniez z sek-
torem MSP

« wspotpraca z Politechnika War-
szawska.




Zoe Adamowicz, Piotr Gawrysiak, Jakub Lipinski, Krzysztof Gawrysiak, Tomasz Grzybowski

Fundamentem projektu byt sil-
ny i zdeterminowany zespot, gotowy
do podejmowania wyzwan w reali-
zacji wymagajacych projektéw. Zato-
zyciela, majacego duze doswiad-
czenie w pracy projektowej, wiedze
branzowa, determinacje i zaangazo-
wanie wsparli:

- Piotr Gawrysiak - informatyk, soc-
jolog i historyk, wyktadowca Poli-
techniki Warszawskiej i Uniwersy-
tetu Warszawskiego

« Zoe Adamowicz - Aniot Bizne-
su specjalizujgca sie w strategiach
i innowacjach cross—media, posia-
dajaca wieloletnie doswiadczenie
w przemysle online i mobilnym,
prezes Rady Fundatoréw fundacji
MobileMonday Poland.

Przewagi konkurencyjne, ogrom-
ny rynek, skalowalnos¢ projektu i sil-
ny zespot sprawiaja, Zze nawet mimo
braku srodkéw ochrony wiasnosci in-
telektualnej i przy silnej konkuren-
¢ji (np. ICONMOBILE czy BLStream),
firma ma realny potencjat, by przy-
nies¢ inwestorom zadowalajaca sto-
pe zwrotu w ciggu kilku lat.

Do transakcji doszto bardzo
szybko. Eksperci inwestycyjni LBA
dokonali szczegétowej analizy otrzy-
manego projektu. Widzac w nim nie-
oszlifowany diament, sie¢ zapewnita
pomystodawcy bezptatne konsulta-

cje. Ich efektem byto stworzenie ana-
lizy marketingowej oraz strategii roz-
woju przedsiewziecia.

Jakub Lipinski uczestniczyt
takze w szkoleniach, seminariach
i konferencjach, zorganizowanych
przez LBA, na temat mozliwosci po-
zyskiwania finansowania na roz-
wdj start-upu od inwestoréw pry-
watnych. Podczas tych spotkan miat
okazje poznac specyfike transakcji
z udziatem Aniotow Biznesu, a takze
przygotowac sie do prezentacji pro-
jektu. Zespét LBA dostarczyt przed-
siebiorcy umowe o zachowaniu po-
ufnosci przez potencjalnych inwe-
storéw, a nastepnie, zdecydowat
o przedstawieniu projektu inwesto-
rom zrzeszonym w sieci. Zanim za-
planowano ,pitching session” odby-
to sie wstepne spotkanie przedsie-
biorcy z Aniotami Biznesu. Dwdch
z nich wyrazito duze zainteresowa-
nie projektem: Tomasz Grzybowski
i Krzysztof Gawrysiak.

Tomasz Grzybowski - wiedze
i doswiadczenie z zakresu inwesty-
¢ji kapitatowych zdobyt organizujac
kursy dla maklerow papieréw war-
tosciowych oraz uczestniczac w licz-
nych szkoleniach i seminariach po-
Swieconych rynkowi fuzji i przejec.
Od 5 lat aktywnie inwestuje, koncen-
trujac sie na sektorze ICT (technolo-




gie teleinformatyczne i mobilne). Po-
siada réwniez bogate doswiadczenie
w branzy marketingowej, w ktorej
dziata od 1994r. Jest cztonkiem kilku
rad nadzorczych oraz wspotzarzadza
prywatng spotka inwestycyjna.

Krzysztof Gawrysiak - praw-
nik, od wielu lat zwiazany z ryn-
kiem IT i innowacyjnymi projektami
technologicznymi. Zatozyciel jednej
z pierwszych w Polsce firm zajmu-
jacych sie komercyjnym dostarcza-
niem ustug internetowych oraz wy-
dawnictwa specjalizujacego sie w te-
matyce IT. Pemnit réwniez funkcje eks-
perta fundacji Mobile Open Society
through Wireless Technology, utwo-
rzonej przez T-Mobile i PTC.

Inwestorzy szybko przekona-
li sie, ze majg do czynienia z profe-
sjonalnym, zdeterminowanym ze-
spotem, a przede wszystkim kom-
petentnym i przedsiebiorczym lide-
rem. Wskazywali jednak na niedobér
0s6b mogacych generowac global-
ne kontrakty. To mogto by¢ zadanie
dla Aniotdéw, ktérzy posiadali wiasne
kontakty biznesowe.

Koncept zwigzany z nowocze-
sng technologia rokowat sukces, dla-

tego jeszcze w lutym 2009 r. przy-
stagpiono do procesu due diligence
(wielostronna ocena przedsiewzie-
cia), a po uzyskaniu zadowalajacych
wynikow, rozpoczeto negocjacje.

Podczas rozméw ustalono, ze
nalezy jednak zrezygnowac z pro-
duktowego modelu biznesowego
i skupi¢ sie na Swiadczeniu petnego
zakresu ustug zwiazanych z aplika-
cjami mobilnymi, obejmujacego:

- analize wymagan

« projektowanie i audyt infrastruk-
tury systemoéw IT

« implementacje aplikacji/porting/
refactoring

- testowanie kompatybilnosci
aplikacji

- projektowanie interfejsu
uzytkownika

« analize uzytecznosci.

Projekt zaktada, ze firma ma
wykonywac zaréwno prace progra-
mistyczne oraz integracje i konfigu-
racje sprzetu, jak tez elementy mul-
timedialne (grafika, identyfikacja wi-
zualna aplikacji itd.). Bedzie ofero-
wac réwniez ustugi marketingowe
i doradcze m.in. pomoc w znalezieniu
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najlepszych sposobéw wykorzysta-
nia technologii mobilnych w proce-
sach biznesowych firmy lub optyma-
lizacji proceséw produkcyjnych z za-
stosowaniem rozwigzan mobilnych.

Ustalono, ze Anioty Biznesu za-
inwestujg w firme kwote ponizej 100
tys. zti przejma tacznie 40% udziatow
przedsiebiorstwa. Okreslono ,kamie-
nie milowe” wspoélnej inwestycji - za-
mkniecie pierwszego kontraktu z po-
tencjalnym klientem oraz osiggnie-
cie planu budzetowego na koniec

M-entertainment - wzrost przychodéw

do ~750min Euro do 2012r

2009 roku. Inwestorzy zobowiaza-
li sie do zwiekszenia wktadu, jesli zo-
stang zrealizowane cele krétkotermi-
nowe. Okreslono takze date i sposéb
wyjscia z inwestycji - po 2012 roku
przez sprzedaz udziatéw inwestoro-
wi branzowemu lub funduszowi.

Umowa inwestycyjna zostata
podpisana 14 maja 2009 roku. Krzysz-
tof Gawrysiak objat funkcje managera
specjalizujagcego sie w prowadzeniu
projektdw sprzedazy i marketingu,
aTomasz Grzybowski—doradcy inwes-
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tycyjnego. Inwestorzy poswiecaja
przedsiewzieciu 1-2 dni w tygodniu.

Od momentu podpisania umo-
wy firma potrzebowata kwarta-
tu, aby wejs¢ na rynek. Srodki uzy-
skane od inwestorow zostaly prze-
znaczone na dziatalno$¢ operacyj-
na. Dzieki sieci kontaktéw wnie-
sionych przez Aniotéw Biznesu, juz
w pierwszych tygodniach dziatal-
nosci, firma podpisata duzy kon-
trakt. Obecnos$¢ inwestoréw indy-
widualnych pomogta Polidei od razu
stac sie silnym konkurentem na ryn-
ku aplikacji mobilnych. Mimo, ze
przedsiebiorca poczatkowo obawiat
sie utraty kontroli nad projektem,
szybko przekonat sie, ze taki model
wspotpracy daje ogromne mozliwo-
$ci rozwoju przedsiewziecia.

Obecnie firma zatrudnia wy-
kwalifikowanych i dos$wiadczonych
developeréw oraz analitykdéw sys-
temowych. Dzieki scistej wspotpra-
cy z Politechnika Warszawskg rekru-
tuje najzdolniejszych informatykéw

i specjalistow IT. Zespét liczy okoto
30 os6b.

Polidea posiada wtasne cen-
trum testéw oprogramowania. Jest
cztonkiem Symbian Foundation,
a takze wspotpracuje z regionalny-
mi organizacjami branzowymi m.in.
EU Seventh Framework Programme,
Laboratorium Badan i Rozwoju Sys-
teméw i Aplikacji Mobilnych BRA-
MA. Ma biuro w Warszawie i Berli-
nie, otwiera oddziaty w Londynie, Si-
licon Valley i Paryzu. Planuje rozsze-
rzy¢ swojg oferte o gotowe aplikacje
mobilne.

Polidea jest doskonatym przy-
ktadem, ze pieniagdze nie s w sta-
nie wypetni¢ kazdej luki w projek-
cie i zagwarantowac jego sukcesu.
Niezbednym aktywem jest takze do-
Swiadczenie, kontakty, mentoring
i pomoc Aniota Biznesu.

Polidea jest 10. transakcja w port-
folio Lewiatan Business Angels.




Lewlatan

Busimess Angels

Jestesmy najwieksza w Pol-
sce siecig Aniotéw Biznesu. Od 4 lat
zajmujemy sie kojarzeniem atrak-
cyjnych projektéow inwestycyjnych
z inwestorami poszukujacymi no-
wych, ciekawych projektéw, maja-
cych duzy potencjat wzrostu. Dziafa-
my przy Polskiej Konfederacji Praco-
dawcow Prywatnych Lewiatan.

Wspotpracujemy z kilkudzie-
siecioma starannie wybranymi inwe-
storami, gtéwnie przedsiebiorcami
lub menedzerami. Oprécz zaangazo-
wania finansowego, w nowy projekt
whnoszg oni rbwniez wsparcie mery-
toryczne, swoje doswiadczenie i kon-
takty biznesowe.

Wspieramy innowacyjne przed-
siewziecia we wczesnej fazie rozwoju

ze wszystkich branz. Dotychczas do-
prowadzilismy do zawarcia 10 trans-
akgji, co jest najlepszym wynikiem
w Polsce.

Transakcje obstuguja doswiad-
czeni specjalisci, wyksztatceni przez
najlepszych, miedzynarodowych eks-
pertéw. Jestesmy cztonkiem Euro-
pejskiej Sieci Aniotéw Biznesu (Euro-
pean Business Angels Network — EBAN),
a nasz przedstawiciel jest jej wicepre-
zydentem.

Rozwijamy réwniez dziatal-
nos¢ miedzynarodowg m.in. w ra-
mach partnerstwa w programie Re-
ady for Equity 2. Nowych inwestycji
poszukujemy dzieki inicjatywom re-
alizowanym we wspoétpracy z mie-
dzynarodowymi firmami np. part-
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(LBA)

nerstwu w programie Microsoftu
.BizSpark”.

Duzo wysitku wktadamy
w propagowanie idei Aniotéw Bizne-
su i aktywizacje rynku. LBA staje sie
wiec naturalnym miejscem spotkan
doswiadczonych biznesmendéw i me-
nedzeréw oraz przedsiebiorcéw po-
szukujacych inwestoréw.

W grudniu 2008 roku PKPP Le-
wiatan pozyskata finansowanie ze
srodkéw europejskich, w rekordo-
wej wysokosci ponad 14 min zto-
tych, przeznaczone na 5-letni pro-
jekt promowania idei Aniotéw Bizne-
su w Polsce oraz rozwéj biznesowych
kompetencji inwestoréw i pomysto-
dawcow.

Masz innowacyjny pomyst na biznes
lub chciatbys zosta¢ Aniotem Biznesu?

Dowiedz sie wiecej, jak nadac ksztatt
swoim marzeniom!

www.lba.pl




INNOWACYINA
GOSPODARKA

NARODOWA STRATEGIA SPOJNOSCI

UNIA EUROPEJSKA

Lewiatan 2
ROZWOJU REGIONALNEGO

Polska Konfederacja
Pracodawcéw Prywatnych
Lewiatan

ul. Klonowa 6

00-591 Warszawa

tel. (+48 22) 845 95 50

fax (+48 22) 845 95 51

e-mail: lewiatan@pkpplewiatan.pl
www.pkpplewiatan.pl

HEN l.
Wyslij darmowy SMS o tresci
,FOTOKODY” na nr 8085.
Pobierz bezptatnq aplikacje,
zeskanuj kod i zobacz jak....

Aniofy wspierajq biznes!

54192491201




